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Introducción
Esta guía presenta algunas ideas para organizar el trabajo de promoción en una parroquia,  colegio o institución donde ya ha estado funcionando una Escuela de Padres de Proyecto Familia.

Estas ideas con ciertas adaptaciones también pueden usarse para iniciar una Escuela de Padres de nueva creación, sea en una parroquia,  colegio o institución.
El resultado de esta guía es la elaboración de un «Plan de promoción» donde se establecen objetivos y estrategias para el reclutamiento de participantes a un nuevo ciclo escolar.

Puntos a considerar para el plan de promoción
Los coordinadores de Escuela de Padres deben apoyarse en un matrimonio de monitores que será nombrado responsable de la Comisión de promoción.  Esta comisión puede integrarse por varios monitores.

Los monitores responsables de la Comisión de promoción, junto con los coordinadores de Escuela de Padres, deben establecer objetivos y programar actividades, fechas, responsables y materiales.

El «Plan de promoción» debe ser formulado e iniciar antes de la clausura de un ciclo de Escuela de Padres. Una de las principales fuentes de reclutamiento va a ser la recomendación y testimonio de los matrimonios participantes que están por terminar Escuela de Padres.

Los anexos a esta guía presentan un ejemplo, así como un formato para la elaboración de este plan.

Los coordinadores de Escuela de Padres deben coordinarse con el párroco o director para el establecimiento de objetivos y estrategias,  así como asegurar la participación en las misas o sesiones de información general y otras actividades que agrupen a padres de familia.

La recomendación del párroco o director causa un mayor compromiso de los matrimonios para participar en Escuela de Padres.

Puede comentarse con el párroco o director la conveniencia de:
· La obligatoriedad de Escuela de Padres para matrimonios de nuevo ingreso en los colegios.

· Abrir la Escuela de Padres a la comunidad en general.

Establecimiento de objetivos
Para establecer los objetivos de reclutamiento de participantes para la Escuela de Padres debe contarse con la siguiente información:

· Número de matrimonios participantes y monitores del ciclo que concluye.

· Número de monitores que van a continuar.
· Número de nuevos monitores a colaborar en el siguiente ciclo.
Con esta información se debe establecer la meta de inscripciones de participantes para el siguiente ciclo escolar.

Recordar que cada pareja de monitores puede atender un grupo de 5 a 8 matrimonios participantes, por lo que la meta de inscripciones debe buscar entre 25 y 80 matrimonios participantes, dependiendo del número de monitores que van a participar en el siguiente ciclo de Escuela de Padres.
Para cada fuente de reclutamiento debe fijarse un objetivo y la estrategia a utilizar considerando sus características propias.

Para cada estrategia deben formularse:

· Actividades

· Fechas

· Responsables

· Materiales a utilizar

Establecimiento de estrategias en colegios

Para establecer los objetivos, tomar en cuenta:

· Número total de matrimonios en el(los) colegio(s).  En el caso de que una misma Escuela de Padres funcione para varios colegios, por ejemplo de niños, de niñas y preescolar, debe eliminarse el número de “matrimonios duplicados”, es decir, que tengan a sus hijos en varios colegios simultáneamente.
· Número de matrimonios por grado: preescolar, primaria inferior, primaria superior, secundaria y preparatoria (hay una probabilidad más alta de atraer a los de preescolar y primaria inferior).
· Número esperado de matrimonios de nuevo ingreso al (a los) colegio(s) para el siguiente ciclo.
· Número de matrimonios inscritos en el(los) colegio(s) que ya han cursado Escuela de Padres.
En un colegio las fuentes de reclutamiento se pueden dividir en:

· Recomendaciones de matrimonios participantes y monitores del ciclo que concluye.
· Matrimonios de nuevo ingreso al colegio (en especial de Preescolar).
· Matrimonios de reingreso.
· Otras fuentes (por ejemplo, abrirse a la comunidad vecina al colegio, en caso de que el(la) Director(a) lo considere conveniente).

Es importante tomar en cuenta, entre otras, las fechas de los siguientes eventos:

1. Clausura de Escuela de Padres.
2. Sesión(es) de entrega de premios del colegio.
3. Inicio del siguiente ciclo escolar.
4. Sesión(es) de información a padres de familia del colegio.
5. Otros eventos de la parroquia dirigidos a padres de familia.
6. Inicio del siguiente ciclo de Escuela de Padres.
Actividades de reclutamiento
Las actividades a realizar deben tomar en cuenta las características de cada fuente de reclutamiento:

En general:
· Si los matrimonios a reclutar ya han oído o no de Proyecto Familia.

En colegios:

· si son de nuevo ingreso o reinscripciones, 

· si sus hijos están o no inscritos al colegio, etc.

Cuanto más se tomen en cuenta estas características, mejor se puede adecuar el mensaje a dirigir y por lo tanto más exitosas serán.

Algunos ejemplos de actividades a realizar son:

· Recomendación de matrimonios participantes a Escuela de Padres.
· Sesión de presentación de Proyecto Familia.
· Sesión muestra de Escuela de Padres (con un tema de gran interés).
· Invitación personal por el  párroco o director(a).
· Participación dentro de las misas o dentro de las sesiones de información del colegio o institución.
· Mesa de inscripción en eventos de la parroquia, colegio o institución. 
· Invitación “sin compromiso” a la primera sesión de Escuela de Padres («Un alto en el camino»).
En todos los casos, la invitación y compromiso personal (cara a cara), tanto del párroco o director, los coordinadores de Escuela de Padres, monitores y ex – participantes, garantizan el éxito de las actividades de reclutamiento.

Las actividades de reclutamiento deben comenzar un mes antes de la Clausura de Escuela de Padres, con objeto de recabar las recomendaciones de los matrimonios participantes a Escuela de Padres. En estas fechas, los participantes satisfechos con el programa pueden comprometerse a invitar y dar testimonio a prospectos para el reclutamiento.

Materiales promocionales
Cada año la oficina central de Proyecto Familia proporciona ejemplares del siguiente material promocional:

· Tríptico de Proyecto Familia.
· Pósters promocionales de Proyecto Familia.
A su vez se espera que cada Escuela de Padres desarrolle el material promocional que considere conveniente, siguiendo los lineamientos de imagen de Proyecto Familia. Algunos ejemplos de este material son los siguientes:

Manta, mantel o lona con el logotipo de Proyecto Familia.
Mesa o “stand” de Proyecto Familia.
· Hojas y sobres membreteados de Proyecto Familia.
· Formatos de inscripción.
Circulares.
Cartas personalizadas de invitación.
Formatos de reclutamiento (preinscripción).
Plan de promoción (Ejemplo para colegios)

	Colegios
	Alpes y Cumbres
	Ciclo
	200X-200Y


	Meta de inscripciones
	80 matrimonios


	Estrategia
	Objetivo

	Reclutamiento de recomendados de participantes actuales
	25 matrimonios (1 por cada 2 participantes)

	Reclutamiento de padres de familia de nuevo ingreso (Preescolar)
	20 matrimonios (1 por cada 3 padres de familia de nuevo ingreso)

	Reclutamiento de padres de familia de primaria inferior
	15 matrimonios (1 por cada 18 reinscritos)

	Reclutamiento de padres de familia de preescolar (reinscripciones)
	25 matrimonios (1 por cada 6 reinscritos)

	Reclutamiento de “otros” entre los vecinos del colegio y otros matrimonios (no recomendados por ex – participantes)
	15 matrimonios (“los primeros que caigan”)


	Notas

	Se busca reclutar 100 matrimonios, para quedarse con 80.

	En caso de una inscripción mayor, el exceso queda inscrito para el siguiente ciclo (puede ser conveniente desde el punto de vista mercadotécnico dejar demanda insatisfecha).

	Entre más logre reclutarse de las recomendaciones de los participantes actuales,
menos desgastante será el proceso de reclutamiento, más seguridad se tendrá para iniciar el siguiente ciclo, los esfuerzos se pueden dirigir a mejorar otras actividades.

	El inicio de clases es el xx /ago/200X.  Escuela de Padres iniciará el yy /oct/200X. Es decir, 5 semanas después del inicio de clases, que se emplearán en actividades de reclutamiento.

	Las actividades de reclutamiento iniciarán el zz /may/200X, un mes antes de la clausura.


Detalle de estrategias (Ejemplo)

	Estrategia
	Objetivo

	Reclutamiento de recomendados de participantes actuales
	25 matrimonios (1 por cada 2 participantes)


	Actividad
	Fecha
	Resp.
	Materiales

	Entregar en cada grupo de la Escuela de Padres formas de recomendación a ser llenadas por los Participantes.
	aa /may
	AAA
	Formas de recomendación

	Invitar a los recomendados de su grupo a la «Sesión de presentación».
	bb /may
	Monitores
	Formas de recomendación

	Retroalimentar al grupo resultados de invitación para pedir su apoyo.
	cc /may
	Monitores
	Formas de recomendación

	«Sesión de presentación» de Proyecto Familia a interesados.

Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo.
	dd /may
	AAA
	Presentación en Power Point y cañón

Mesa de inscripción

Trípticos

Pósteres

Formas de inscripción

	Evaluación de resultados
	ee /may
	AAA
	Formas de inscripción


	Notas

	Del éxito de esta actividad dependen las siguientes actividades de reclutamiento.


Detalle de estrategias (Ejemplo)

	Estrategia
	Objetivo

	Reclutamiento de padres de familia de nuevo ingreso (preescolar)
	20 matrimonios (1 por cada 3 padres de familia de nuevo ingreso)


	Actividad
	Fecha
	Resp.
	Materiales

	Coordinar con el director(a) del colegio la invitación a la sesión de presentación.
	aa /ago
	AAA
	Carta de invitación

	Confirmación de asistencia a matrimonios de nuevo ingreso a sesión de presentación.
	bb /sep
	Monitores
	Listados de matrimonios de nuevo ingreso

	Sesión de presentación de Proyecto Familia exclusiva para nuevo ingreso.

Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo.
	dd /sep
	AAA
	Presentación en Power Point y cañón

Mesa de inscripción

Trípticos

Pósters

Formas de inscripción

	Participar en sesiones de información.
Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo
	ee /sep
	AAA
	Mesa de inscripción

Trípticos

Pósteres

Formas de inscripción

	Evaluación de resultados
	ff /sep
	AAA
	Formas de inscripción


	Notas

	La colaboración del (de la) director(a) del colegio es definitiva.

	Participan los miembros de la Comisión de promoción, así como todos los monitores.


Detalle de estrategias (Ejemplo)

	Estrategia
	Objetivo

	Reclutamiento de padres de familia de primaria inferior
	15 matrimonios (1 por cada 18 reinscritos)


	Actividad
	Fecha
	Resp.
	Materiales

	Coordinar con director(a) del colegio la participación en sesiones de información así como circular de invitación.
	aa /ago
	AAA
	Circular de invitación

	Participar en sesiones de información

Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo.
	ee /sep
	AAA
	Mesa de inscripción

Trípticos

Pósteres

Formas de inscripción

	Evaluación de resultados.
	ff /sep
	AAA
	Formas de inscripción


	Notas

	Tomar en cuenta que los padres de familia reciben mucha información e invitaciones en las sesiones de información.


Detalle de estrategias (Ejemplo)

	Estrategia
	Objetivo

	Reclutamiento de padres de familia de preescolar (reinscripciones)
	25 matrimonios (1 por cada 6 reinscritos)


	Actividad
	Fecha
	Resp.
	Materiales

	Coordinar con director(a) del colegio la participación en sesiones de información así como circular de invitación.
	aa /ago
	AAA
	Circular de invitación

	Participar en sesiones de información.
Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo.
	bb /sep
	AAA
	Mesa de inscripción

Trípticos

Pósteres

Formas de inscripción

	Sesión de presentación de Proyecto Familia abierta a todos los interesados.

Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo.
	cc /sep
	AAA
	Presentación en Power Point y cañón

Mesa de inscripción

Trípticos

Pósteres

Formas de inscripción

	Evaluación de resultados.
	ff /sep
	AAA
	Formas de inscripción


	Notas

	Éstos son prospectos que ya han escuchado de Proyecto Familia antes.


Detalle de estrategias (Ejemplo)

	Estrategia
	Objetivo

	Reclutamiento de “otros” entre los vecinos del colegio y otros matrimonios (no recomendados por ex – participantes)
	15 matrimonios (“los primeros que caigan”)


	Actividad
	Fecha
	Resp.
	Materiales

	Coordinar con párroco o señor cura las invitaciones después de misa.
Llenar formas de inscripción y solicitar anticipo.
	aa /sep
	AAA
	Formas de inscripción

Circular de invitación

	Sesión de presentación de Proyecto Familia abierta a todos los interesados.


	bb /sep
	AAA
	Presentación en Power Point y cañón

Mesa de inscripción

Trípticos

Pósteres

Formas de inscripción

	Evaluación de resultados
	cc /sep
	AAA
	Formas de inscripción


	Notas

	Siempre hay gente deseosa de abordar los temas que se ofrecen en Escuela de Padres. Varios de ellos ya han escuchado hablar de ella a través de sus vecinos.

	Esta fuente de reclutamiento (padres de familia no inscritos en el colegio) eventualmente conduce a la inscripción de sus hijos al (a los) colegio(s).
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